(= [T V=il [ | & mandat de vente de
e = . 'agence immobiliere

Lie )

Ou'il soit simple ou exclusif, le mandat vous engage. Lisez-le attentive-
ment avant de le signer. La plupart se présentent sous forme d'imprimés
prérédigés. Mais cela ne doit pas vous empécher d’en discuter le contenu.

Le mandat doit
obligatoirement étre

' : i B, o limité dans le temps
Le mandat comporte des prix et les conditions fixées (3 mois, par exem::e)
clauses visant a préserver le  dans le mandat. Un ma;dat deitla ’
droit de I'agent a sa rému- z i Sl

S Notre conseil durée n'est pas indiquée,
nération. Vous vous enga- Pl redinre [eon Solfie | ou imprécise est nul
gez notamment 3 traiter ur reduire les risaues ve itige, respectez r.es,c au.- -
ses. Ne refusez pas abusivement de conclure |'affaire Notre conseil

avec fout acheteur présenté

par l'agent s'il accepte le avec un acheteur qui accepte le prix et les condi-

tions fixés dans le contrat. Privé de sa rémunération,
le professionnel pourrait vous attaguer et vous faire
condamner a lui verser des dommages et intéréts.

Les contrats sont souvent
conclus pour une durée
de 3 mois renouvelable.
Toutefols, rien ne vous
empéche de négocier une
durée plus courte (2 mois,

Elle vous interdit de

confier la vente a un

Man : |
autre agent immobilier. dat exclusif de vente [n- ) zzf;:ﬁemxrlﬁs?\ztcé?ntrepar-

| E-nr_re .165 soussignes M, et M=

ci-apres désignés «le mandant;. e
| Et le cabinet ..
«le mandataire»

Certains contrats vous
autorisent a trouver un
acquéreur par vous-meme.
Dans ce cas, vous ne payez

- cl-apres désigné

généralement que 50% +Bien a vendre ‘ T
de la commission. | APPHI‘tement de ope . situé Son montant doit &tre
Notre conseil +Prix N | stipulé dans le mandat,

En contrepartie de |'exclu- L;;e,ntf 1€ pourra avoir lieu moyennant un 3 generale;n ent. =4 pour;
sivité, demandez a ['agent llp Interieura... ... € 1 |cert1”.cage SR dauque
qu'il indique dans le mandat +Conditions du mandat Ol aEe D

Les tarifs doivent etre

" | Le m, ’ e "
les moyens qu'il mettra en |25 tandant S €ngage a signer I'acte de vente affichés dans la vitrine
ceuvre pour vendre votre svee tout acqueéreur presenté par le mandataire aux et dans |'agence
bien: nombre et péricdicité | Prix et conditions des présentes... B
des annonces, suppcn‘t;F ~—+Exclusivité / Durée . | Notre conseil
e és - - ; : —_— ; ;
mployés (panneau, affi | Le présent mandat est donné EN EXCLUSIVITE Lol e

chage en vitrine, annonces |acompterdu..
dans la presse ou sur inter-
net...), comptes rendus
des visites réalisées.

permis de conclure la vente,

I'agent immobilier percoit

une commission. Contrai-

rement aux honoraires de

négociation du notaire (voir

| Le mandataire fera eff ; i ; SS)I'IE montan't S cgﬂe

| AN ectuer a ses frais toute commission est libre. Rien ne

| publicité qu'il jugera utile, notamment... yous empéche d'essayer de
e s _ ) |a négocier en faisant jouer

Généralement, le pro- e : .
fessionnel est chargé de la conuirrence ol &n accor
dant |'exclusivité de la vente.

rechercher un acheteur,

| o JUSQWAN
+Rémunération du mandataire

1 La rémunération du mandataire sera de . % TTC dy
| montant de la vente, 3 Ia charge du mandant..

+Missions confiées au mandataire

Notre conseil

de mettre ce dernier en !E\ntez de gt I'égent Ces dernigres annees, se
apport avec vous, puis lmmui?lller toute latitude Lont déve%oppé.es des agen-
de diriger la négociation. ss;l;rsa?g:r\;;:\for;: Bar ces |9W COUSt qui prennent
Mais le mandat peutaussi o, g jyous préfér.ez il -de e
lui permettre de signer ; (contre environ 5 %, dans
que la promesse de vente les agences «classiques »).

a votre place la promesse

de vente. Il est souvent : s :
votre notaire, faites modi-

pfeq que lagent:sera fier le mandat en ce sens ;
chargé de la rédiger. ' Le Particulier « n° 1056 « janvier 2011 53

soit ensuite rédigée par



